EIC Accelerator szansg dla matych innowacyjnych firm

W ostatnim czasie coraz wiekszg popularnoscia cieszy sie konkurs EIC Accelerator. Wiele matych
firm, w tym startupdow, zadaje sobie oczywiste pytanie: skad pozyska¢ srodki na dalszy rozwéj firmy,
np. na realizacje planéw ekspansji rynkowej, sprzet, zatrudnienie specjalistow, czy na realizacje
innowacyjnych pomystow. Istniejg oczywiscie rozne zrédta finansowania. Jednym z nich, najbardziej
chyba lubianym i pozagdanym, sg granty, w tym granty z funduszy europejskich. Posrod nich konkurs
EIC Accelerator zajmuje szczegdlne miejsce.

EIC Accelerator jest czeScig Programu Ramowego UE Horyzont Europa (HE) dedykowanego
finansowaniu przetomowych badan naukowych i innowacji w catej Europie. Jako jeden z nielicznych
konkursow w tym programie, EIC Accelerator skierowany jest do matych i srednich firm, a takze
innowatoréw zamierzajgcych aplikowa¢ o s$rodki UE samodzielnie (bez wymogu tworzenia
miedzynarodowego konsorcjum). Inaczej rzecz ujmujgc, konkurs jest dedykowany dla tych
przedsiebiorcéw, ktorzy majg przetomowe, innowacyjne rozwigzanie, a nie sta¢ ich jeszcze na
samodzielne sfinansowanie rozwoju swojej idei i nie mogg tez pozyskac funduszy z zewnatrz (np. od
funduszy kapitatowych, prywatnych inwestoréw itp.), poniewaz projekt jest zbyt ryzykowny. Warto
przy tym zaznaczy¢, ze bardzo pomocna w pierwszej, ogdlnej orientacji w zasadach HE moze by¢ strona
internetowa Krajowego Punktu Kontaktowego Programdéw Badawczych UE.

Oczywiscie nie ma konkurséw ,dla wszystkich”, zatem i tu istniejg pewne wymagania, ktore
determinujg grupe docelowg adresatéw konkursu.

Pierwszym z nich jest znajomos¢ jezyka angielskiego. Cata dokumentacja konkursowa jest sporzadzona
po angielsku, wniosek takze sktadany jest w tym jezyku.

Kolejny czynnik to wielko$é firmy: aplikujagcym musi by¢ firma z sektora MSP lub osoba fizyczna, ktéra
dopiero planuje zatozy¢ firme, np. w razie pomyslnej oceny wniosku, a pdki co moze sie pochwali¢
znakomitym rozwigzaniem z potencjatem rynkowym.

Tu pojawia sie drugi czynnik: przedmiot projektu powinien wpisywac sie w szeroko rozumiang definicje
»deep-tech” i musi mie¢ potencjat do wywotania zauwazalnej zmiany na rynku docelowym, np. by¢
w stanie wyprzec¢ dotychczas powszechnie stosowane rozwigzanie lub produkt; powinien tez by¢
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potencjalnie oczekiwany przez rynek. Wspierane sg rozwigzania przetlomowe. Nalezy przekonujgco
udowodnic, ze oferowany produkt lub ustuga odpowiadajg na zweryfikowang potrzebe i rozwigzujg
rzeczywisty problem i to co najmniej w skali Europy.

Réwniez sama technologia musi by¢ innowacyjna w skali UE (innowacyjno$¢ na lokalnym, polskim
rynku niestety nie wystarczy). Co wiecej, aplikujagcy musi wykazac, ze zna swdj rynek i potrafi
skomercjalizowad rozwigzanie. Trzeba pamietac, ze projekt zgtaszany do EIC Accelerator musi takze
obejmowac czes¢ komercyjng, czyli — mdéwiac najprosciej — plan wprowadzenia innowacji na rynek.
Szansa uzyskania dofinansowania zdecydowanie rosnie, gdy strategia sprzedazowa jest przemyslana,
takze w wymiarze finansowym.

Kolejny wazny czynnik to zgodnos¢ z celami i strategiami Unii Europejskiej (np. walka ze zmianami
klimatycznymi, energooszczednos$é, cyfryzacja itp.) przy jednoczesnym szerokim oddziatywaniu na
duza grupe odbiorcéw/uzytkownikow.

Inny warunek to pozytywny wptyw na funkcjonowanie spoteczenstw, np. w wymiarze zdrowotnym,
szeroko rozumianego bezpieczenstwa, utatwienia codziennego zycia, ale jednoczesnie bez
jakiegokolwiek negatywnego wptywu na srodowisko naturalne.

Nalezy takze mie¢ odpowiedni zespét (w tym kadre naukowo-badawczg), ktory posiada petne prawa
wiasnosci intelektualnej do oferowanego rozwigzania, a takie kompetencje i doswiadczenie
pozwalajgce na sprawng realizacje projektu.

Wreszcie ostatni z waznych warunkéw wstepnych: pomysty we wczesnej fazie rozwoju nie bedg mogty
zosta¢ sfinansowane. Zasadg jest, ze projekt musi by¢ juz na wstepie na dos¢ zaawansowanym
poziomie, ktéry okresla sie przy pomocy sformalizowanych kryteriow poziomdéw gotowosci
technologicznej (ang. TRL), a konkretnie — w momencie aplikowania powinien by¢ na poziomie nie
nizszym niz TRL 5 lub 6, co w praktyce oznacza, ze rozwigzanie musi byé zweryfikowane w warunkach
rynkowych, czyli posiadac dziatajgce MVP.

Oczywiscie czas teraz na podstawowe pytanie: ile i na co konkretnie mozna otrzyma¢ pienigdze?

Caty projekt sktada sie zawsze z dwéch elementéw: 1) czesci badawczej, przeznaczonej na dokonczenie
innowacji, czyli doprowadzenie jej do TRL 8 i wejscie na TRL 9 — ostatni poziom gotowosci
technologicznej, w ktérym mowi sie juz o gotowym do komercjalizacji rozwigzaniu oraz 2) z czesci
inwestycyjnej, czyli odpowiedzi na pytanie: i co dalej (dziatania w zakresie TRL9)? O ile grant otrzymany
od UE, ktérego wartos¢ co do zasady nie powinna przekracza¢ 2,5 miln euro, moze obejmowac
wyltgcznie cze$¢ badawczo-rozwojowa, o tyle czes¢ inwestycyjna to juz wiaczenie srodkéw z funduszu
Komisji Europejskiej EIC Fund (z zasady od 0,5 do 15 min euro). W tym momencie wchodzimy juz w faze
post-grantowg, czyli musimy zadbac o to, by projekt zaczat przynosi¢ zyski. Dlatego tak wazne jest
rozpoznanie potencjatu rynkowego w kontekscie mozliwosci firmy (w tym zabezpieczenia praw
wiasnosci intelektualnej!), by stworzona z ogromnym wysitkiem superinnowacja nie zakorczyta
swojego zywota w jakiejs szafie petnej Swietnych, lecz nigdy niezrealizowanych rynkowo pomystéw.

Istotne jest tez, by pamietaé, co mozemy sfinansowaé, startujgc w EIC Accelerator. Zgodnie z ogélnymi
zasadami Horyzontu Europa, z cze$ci grantowej sfinansowa¢ mozna koszty personalne (wynagrodzenia
dla kadry realizujacej projekt), koszty podrézy, zakwaterowania, diet, a takze koszty podwykonawstwa.
Wszystkie inne koszty, takie jak np. budowa linii pilotazowej czy duze inwestycje zakupowe, moga
zostac sfinansowane jedynie z komponentu inwestycyjnego.



Skoro juz wiadomo, co, dla kogo i jak, to na koniec czas na krétkie podsumowanie: a co o Acceleratorze
sadzg ci, ktérzy mieli juz okazje wystartowac i odnie$¢ sukces w tym niezwykle konkurencyjnym
konkursie? Oddajmy im gtos:

Pavel Panasjuk, Dynamic Air Cooling (DAC): EIC Accelerator stworzyt wyjgtkowq okazje do
sfinansowania deeptechowej innowacji opracowanej przez naszq firme. To naprawde wyjgtkowa
okazja, ktora nie tylko zapewnia finansowanie, ale takze szanse na promocje pomystu i potqczenie
szerokiego wachlarza mozliwosci w catej UE. Wtozylismy duZo pracy w przygotowanie naszego wniosku
do EIC, dlatego szczegdlnie doceniamy wsparcie ze strony Krajowego Punktu Kontaktowego w NCBR.
Dostarczyto nam ono tak wielu niezbednych informacji zwrotnych od prawdziwych profesjonalistow.
Cieszymy sie, Ze dzieki akceleratorowi EIC mamy szanse dotgczy¢ do grona czotowych europejskich
innowatorow.

Tomasz Ciamulski, FibriTech: Panel EIC to juZ nie ocena merytoryki B+R, lecz szans na skuteczng
realizacje przetomowego biznesu. Projekty ambitne, ale z duzym potencjatem rynkowym i spotecznym,
mogq dostac¢ wazne wsparcie w trudnej fazie przed-komercyjnej, redukujgc ryzyko dla inwestoréw
w kosztownej komercjalizacji deeptech.

Katarzyna Pokwicka-Croucher, Ecopolplast sp. z 0.0.: PoniewaZ nasze rozwigzanie produkcji jedynych
na Swiecie cyrkularnych Ecoplastomerdow (elastomerow w 100% z postkonsumenckiego plastiku
z recyklingu i gumy ze starych opon) wymaga sprzetu wielokrotnie drozszego niz budzet przecietnego
start-upu, byto nam bardzo trudno zdoby¢ finansowanie na zbudowanie prototypu linii produkcyjnej na
skale komercyjng — gdyby nie wysoka kwota grantu z Akceleratora prawdopodobnie nie dalibysmy rady
przejs¢ do obecnego etapu rozwoju. Proces ubiegania sie o grant byt naprawde trudny, ale pozwolit tez
nam ponownie | bardzo doktadnie przemysle¢ wszystkie niezbedne aspekty rozwoju, dzieki czemu
upewnilismy sie, ze dziatajgc zgodnie z zatozeniami biznes planu odniesiemy sukces.

Krajowy Punkt Kontaktowy Programéw Badawczych UE s$wiadczy bezptatng pomoc dla
przedsiebiorcéow z zakresu m.in. budowy konsorcjdw, prowadzenia negocjacji, przygotowania
whnioskoéw projektowych, lobbingu, koordynacji i rozliczen formalno-finansowych projektéw programu
Horyzont Europa.

Oferujemy liczne szkolenia, pogtebione ustugi konsultacyjne, bezposrednie doradztwo w zakresie
przygotowania wnioskow oraz wsparcie na réznych etapach realizacji projektéw. Mozna do nas
zadzwoni¢, napisa¢ lub umowic sie na osobiste spotkanie.

Wiecej informacji o nas uzyskasz tutaj.
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